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Zgodzitem sie, ale zaraz zadatem sobie pytanie: o czym
Jaki temat mégtby by¢ zarazem zaczepny, frapujqq‘,' i -
powszechny i wart uwagi? g
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Odpowiedziatem sobie na to pytanie w ciggu dostownie
sekundy. Takim tematem jest wspélne wielu osobom
przekonanie o tym, ze do wielkich pieniedzy mozna dojs¢
robigc tak zwany ,interes zycia”.

Interes zycia

Podkreslam: ,interes” zycia. Bo nie chodzi tutaj o odkrycie
jakiego$ skarbu, wygranie w ,totka”, czy odziedziczenie
spadku po dawno zapomnianej cioci z Ameryki. Zreszta
osoby, ktérym trafia sie taka gratka, zwykle w ciggu dwoch
lat popadaja w ruine i dtugi, poniewaz nie potrafig zarzgdzac
duzymi pieniedzmi. Kupujg drogie domy i samochody, lecz
przy braku adekwatnych dochodéw nie potrafig w dtuzszej
perspektywie ich utrzymag, zle inwestujg, stowem: tracg
wszystko réwnie szybko, jak zyskali.

Zreszta skarb, wygrana w totka czy niespodziewany spadek
to sg mity, ktére sprawiajg, ze oddajemy sie marzeniom

na co wydalibysmy fortune, podczas gdy drogocenny czas
przecieka nam niezauwazenie pomiedzy palcami. Szkoda
naszej energii.

JInteres” oznacza wiec nadzieje na to, ze jesli sie chwile
poszuka, pomysli, ma sie szczescie, ,wizualizuje sie”, to
trafi sie na taki biznes, ktéry przyniesie nam bez wiekszego
wysitku fure pieniedzy, czyli fortune.

Interes zycia przynosi fortune?

Pomysimy. Jaki to moze by¢ interes zycia? Hmm... Na przyktad
kupi¢ jaki$ produkt tanio i sprzedac drogo. Proste, prawda? Sg
tylko dwa problemy. Po pierwsze wiele os6b takich produktow
szuka. Po drugie, jesli juz sie taki produkt znajdzie, to zwykle
potrzeba olbrzymiej inwestycji do tego, zeby go pozyska¢, bo
albo trzeba go kupi¢ naraz w duzej ilosci, albo wybudowac¢
zakfad, w ktérym go wyprodukujemy. Przyktady? Woda

w butelkach. Jesli chcemy kupi¢ jg naprawde tanio, to musimy
zamowic kilka tirow. A jesli chcemy jg pozyska¢ ze studni, niby
za darmo i napetnic¢ nig butelki, to musimy wybudowac¢ zaktad
produkcyjny. Do tego dochodzi cata obstuga administracyjna
takiego biznesu i nagle sie okazuje, ze s3 nam potrzebne
miliony. Zwykle ich nie mamy.

Whniosek jest prosty, aczkolwiek zaskakujacy: interes zycia
wymaga fortuny.

Interes zycia wymaga fortuny!

| o to w tym wszystkim chodzi. Zeby zrobi¢ interes, sta¢

sie biznesmanem czy bizneswoman, to trzeba najpierw
zainwestowac i to grube pienigdze, ponoszac bardzo wysokie
ryzyko, ze co$ pojdzie nie tak. Interes zycia bowiem wymaga
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pieniedzy najpierw, zanim zacznie przynosi¢ dochody.

Jaki$ rok temu rozmawiatem ze znajomym wiascicielem
duzego zaktadu poligraficznego. Wtasnie kupit sobie pierwszy
w Polsce egzemplarz SUV'a Maserati Levante za okragty
milion ztotych w gotéwce. Powiedziat mi tak: , Wiesz co,
pierwsze dziesiec lat tego biznesu to byta jakas niewyobrazalnie
koszmarna mordega. Ledwo wigzatem koniec z koricem, sto razy
myslatem, ze splajtuje. Niektérzy moi pracownicy zarabiali wiecej
ode mnie. Kolejne dziesiec lat juz byto nieco fatwiejsze. Teraz
moge sobie zrobic prezent i kupic¢ ten samochdd”.

Czarna wizja? Powiedziatbym, Ze realistyczna. Richard Branson,
znany miliarder, w swoich ksigzkach réwniez wypowiada sie
podobnie, opisujac ile wysitku kosztowato go zwigzanie konca

z koricem w wielomilionowych kontraktach. Jezeli chce sie
wielkich pieniedzy, to trzeba wiele zainwestowac. Nie na darmo
sie powiada: ,pieniqdz robi pienigdz”.

Pierwszy pieniagdz

Zanim wiec nasze pienigdze zaczng robic kolejne pienigdze,
trzeba zdoby¢ te pierwsze. Oczywiscie uczciwie. Ludowe
powiedzenie, ze ,pierwszy milion trzeba ukrasc” jest raczej
wyrazem zazdrosci w stosunku do tych, ktorzy ciezkg pracg do
czego$ doszli. Czasem oczywiscie tak bywa, ze biznesy rodzg sie
z ciemnych intereséw, ale to nas nie dotyczy. Chcemy wiedzie¢
jak dojs¢ do duzych pieniedzy, jak ,zrobi¢ biznes” uczciwie. Na
pewno nie przypadkiem. Na pewno nie nieuczciwie. Czyli jak?

Recepta na pierwszy duzy pienigdz jest prosta
i sktada sie z pieciu elementéw:

PROSTA TAKTYKA + SYSTEMATYCZNOSC
+ WYTRWALOSC + AUTENTYCZNOSC
+WDZIECZNOSC

Prosta taktyka

Mozna odkrywa¢ Ameryke. A mozna po prostu kupié¢

bilet, wsigé¢ w samolot i do niej polecie¢. Na tym polega
potega MLM, ze firmy z tej branzy dajg gotowa recepte,
gotowa taktyke dziatania. Wystarczy dobrze zrozumie¢ plan
marketingowy, zakochac sie w produktach i sukces w zasiegu
reki kazdej i kazdego z nas. Znamy to doskonale: wykonaj
dwadziescia telefonéw, umow sie na piec spotkan, zache¢ do
wspotpracy jedng osobe, alez to jest banalnie proste. Tylko
czy potrafimy to realizowac? Jak to realizowac?

Zasada systematycznosci

No, niestety tak... poszukiwacze ,interesu zycia” beda
zawiedzeni. Nie da sie zarobi¢, zeby sie nie narobic. Interes
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zycia buduje sie systematycznoscig oraz wytrwatoscia

w trzymaniu sie obranej strategii i taktyki. Najbardziej
nieskuteczna, najgorsza rzecz, ktérg mozemy robi¢, to
skakanie z kwiatka na kwiatek. Tak robig wtasnie ci, ktérzy
tudzg sie, ze znajda ten wymarzony interes. Zapisujg sie
najpierw do jednego MLM, na drugi miesigc przeskakuja do
kolejnego, potem do kolejnego i tak nieraz nawet kilka razy
w ciggu jednego roku.

Mozna zrozumie¢ zmiane z jakich$ okreslonych,
uzasadnionych powodoéw, obiektywnych, lezacych po
stronie firmy. Natomiast catkowicie niezrozumiata jest

dla mnie zmiana z tej przyczyny, ze sig nie zarobito nagle
obiecanego miliona ztotych. Podobnie jak niezrozumiate
jest obiecywanie milionéw przez niektérych lideréw. Milion
mozna zarobi¢, owszem, ale systematyczng pracg i realizacja
okreslonej strategii w budowaniu struktury osobistej oraz
taktyki zapisanej w planie marketingowym danej firmy. O ile
oczywiscie ten plan marketingowy jest prosty i zrozumiaty.

Zasada wytrwatosci

Nie zrazanie sie. ,,Co mnie nie zabije, to mnie wzmocni” -
taki znany powszechnie aforyzm ukut Fryderyk Nietzsche,
niemiecki filozof polskiego pochodzenia, ktéry przezyt

w zyciu wiele przeciwnosci i trudnosci zmagat sie z choroba
i niedostatkiem, wiec doskonale wiedziat co mowi.

Kiedy$ usitowatem wspinac sie na $ciance wspinaczkowej

i co wszedtem na kilka metrow w gére, patrzytem na

osobe asekurujacg i prositem o upuszczenie mnie na dot.
Przezywatem lek przestrzeni. Po kilku razach méj znajomy
dat mi dobra rade: ,nie patrz w dét, MYSL tylko o kolejnych
chwycie, o kolejnym kroku...". Zastosowatem te rade i nawet
nie wiedziatem, kiedy znalaztem sie dwadzie$cia metréw nad
ziemig. Wspaniate uczucie.

A zatem wytrwatos¢ to nie jest tylko niezrazanie sie, ale
réwniez umiejetnos¢ zaczynania ciggle od nowa. Wytrwatos¢
to jest umiejetno$¢ zachowywania ciggtej ,Swiezosci”. To

jest wykonywanie kazdego kolejnego kroku, jak gdyby to

byt pierwszy krok. Bez znuzenia, bez rutyny, bez ospatosci.

Z nieustannie $wiezym ENTUZJAZMEM. Wtedy bedziemy
zarazac¢ tym naszym ENTUZJAZMEM innych. Wtedy
zbudujemy swdj biznes w oparciu o strukture osobistg MLM.
Z jedng uwaga: entuzjazm nie moze by¢ ,gtupkowaty” czy
Lhieautentyczny”, ale ma by¢ PROFESJONALNY, czyli oparty na
AUTENTYCZNOSCI, a nie na prébie ,wkrecenia” kogo$ w cos.

Zasada autentycznosci

Pierwsze wrazenie, owszem, méwi sig, ze jest najwazniejsze.
Jednak zachowanie autentycznosci przez caty czas nie jest

mozliwe, jesli sie nie jest autentycznym naprawde. A brak
autentycznosci ludzie wyczuwajg i stronig od niej. Stronig
od manipulantéw i ,wkrecaczy” o natchnionym spojrzeniu

i ,gtadkiej” gadce. No, moze nie do konca, bo jednak daja
sie tym manipulantom niejednokrotnie ,wkreci¢”, jednak na
diuzszg mete przy nich nie zostajq i odchodza.

Jesli chcemy budowac trwate relacje i stabilne struktury, to
musimy by¢ autentyczni. A autentyczni mozemy by¢ tylko
wtedy, jesli sami szczerze wierzymy w to, co robimy oraz
jesteSmy WIARYGODNI.

Zasada wiarygodnosci

Kto$ mi kiedy$ powiedziat: ludzie bedg z toba, jesli dzieki
tobie bedg zarabiac. | to jest wiarygodnos¢: méwisz

o pienigdzach i ludzie je naprawde zarobia. Tyle, ile im
powiedziatas czy powiedziates, albo przynajmniej na
zblizonym poziomie. Na poczatek setki, potem tysigce,
potem dopiero dziesigtki tysiecy. Obiecywanie ztotych goér
sprawia, ze niektérym Swiecg sie oczy, zaczynajg z nami
prace i po tygodniu, dwdch, trzech znikaja. To nie jest sposéb
na biznes.

Zawsze to bede powtarzat: trzeba pokazywac realne cele,
pomagac w ich osiggnieciu i budowac trwate relacje. Tylko
wtedy bedziemy WIARYGODNI, a wiec i AUTENTYCZNI.

Zasada wdziecznos$ci

Nieustanne dziekowanie zamiast wiecznego narzekania - to
jest ostatni element recepty na INTERES ZYCIA. Wdzieczno$¢
za wszystko, co mnie spotyka. Za ludzi, za produkty, za firme,
za otoczenie w ktorym zyje. Pomysimy tylko: moglibysmy
pod kazdym wzgledem mie¢ gorzej. Chcieliby$my? Nie!

A wiec podziekujmy sobie i losowi za wszystko, co nas

w zyciu spotkato. Co osiggnelismy.

Chcesz zrobi¢ INTERES ZYCIA? Koniec z narzekaniem!
Biznesman (nie) z przypadku

Podsumujmy:

Interes zycia wymaga inwestycji, a wiec zarobienia najpierw
pierwszych pieniedzy po to, zeby je umiejetnie pomnozy¢,
co moze trwac przez jaki$ czas. Interesu zycia nie zrobi sie
nagle, dokonujac tak zwanego ,ztotego strzatu”.

Interesu zycia nie zrobi sie réwniez z przypadku, lecz
systematycznym i wytrwatym stosowaniem okreslonej
taktyki dziatania, we wszystkim tym zachowujgc
autentycznosc¢ i wdzigecznosé.

Biznesmanem czy bizneswoman nie zostaje sie z przypadku B




